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				 Formation négociation commerciale d’élite !
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		Découvrez nos autres formations de prises de parole en public.

	







			
 
		

	
 

	
		
			
				 Menez avec succès vos négociations à fort enjeu stratégique !
 
 



	
		Une formation professionnelle en négociation commerciale avec un ancien négociateur d’un corps d’élite de la Gendarmerie nationale, le GIGN.

Avec son approche pédagogique innovante, cette formation mêle donc les compétences d’un ancien négociateur d’élite à celles d’un spécialiste de la communication assertive pour réaliser des mises en situation filmées des plus réelles.

Elle vous préparera ainsi à mener et à conclure une négociation complexe ou à résoudre un conflit.
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		Public concerné

Managers ou cadres (direction, commerciaux grands comptes) amenés à mener une négociation complexe et/ou à fort en jeu.

Prérequis

aucun

Compétences travaillées

	Collaboration
	Intelligence relationnelle
	Capacité d’écoute
	Capacité à influencer
	Leadership
	Conviction et impact


Objectifs

Développer ses capacités de négociateur d’élite, déjouer les pièges d’une négociation au long cours, faire valoir ses arguments avec force et conviction.

Intervenants

Tandem de deux consultants:

	un ancien négociateur d’un corps d’élite de la Gendarmerie nationale
	un expert de la communication interpersonnelle


Durée

	2 jours


Organisation et tarif

	Français.
	Présentiel, Distanciel
	Intra-entreprise, sur mesure.
	Groupe, Individuel
	Tarifs (voir détail du programme)


	







			
 
			
				

	
		Jour 1 – D’une position d’intrus à une position de référent.

Dans la peau d’un négociateur d’élite

	Présentation d’abord des techniques de négociation en situation de crise.
	Mise en situation ensuite : dans la peau d’un négociateur d’élite


 

Jour 2 – Les clés d’une négociation assertive

	Présentation des attitudes possibles.
	Décryptage du comportement non-verbal.
	Mise en scène et chorégraphie d’une attitude assertive.
	Face à un problème, vendre un accord.
	Incarner une solution.
	Exercice et décryptage.
	Présentation d’une méthode de résolution de problème.


	







			
 
			
				

	
		Cliquez sur full-screen pour un meilleur confort de lecture (icone carrée en bas à droite)

	







	
		
			

		

	


			
 
		
 
	
 
			
 
		

	
 

	
		
			
				

Télécharger le programme
  
     



Contactez-nous
  
     


			
 
		

	
 



		



	
		
			
				

Contactez-nous pour plus d’informations
  
     




			
 
		

	
 



		

	

	



	
		
	
		
		
			
						
			
				
								
				
								Leader français de l’excellence relationnelle, nous formons aux meilleures techniques de communication, grâce à notre méthodologie certifiée : le Media-Acting®.
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		Pour offrir les meilleures expériences, nous utilisons des technologies telles que les cookies pour stocker et/ou accéder aux informations des appareils. Le fait de consentir à ces technologies nous permettra de traiter des données telles que le comportement de navigation ou les ID uniques sur ce site. Le fait de ne pas consentir ou de retirer son consentement peut avoir un effet négatif sur certaines caractéristiques et fonctions.
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					Le stockage ou l’accès technique est strictement nécessaire dans la finalité d’intérêt légitime de permettre l’utilisation d’un service spécifique explicitement demandé par l’abonné ou l’utilisateur, ou dans le seul but d’effectuer la transmission d’une communication sur un réseau de communications électroniques.
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