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PRESENTATIONS

IMPACTANTES :
CONCEPTION
T MISE EN SCENE
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> Renforcer 'impact d’'une présentation
dans sa dimension visuelle,
travailler la synergie entre les slides
et le message oral.

> Présenter de fagon dynamique
pour captiver et séduire l'auditoire.

Limpact d’'une présentation ®

avec support Vlsuel se determlne > Tout cadre d’entreprise, ou profession

a |’aune de deux criteres : libérale, souhaitant démultiplier limpact de
ses présentations avec support visuel.

la qualité du support dont la construction doit respecter @

des regles-clés mais aussi la capacité du présentateur ,

. - , . i . Tandem de deux Consultants-seniors :

a etablir une veritable synergie entre support visuel et > Un journaliste spécialiste de I'infographie

message, tout en s'exprimant de maniéere percutante et > Un spécialiste en techniques de

convaincante communication interpersonnelle

&
Cette formation professionnelle donne ainsi les outils @ o .
. ; . X . > Conviction et impact
pratiques pour réussir vos présentations avec support > Capacité a influencer
visuel (PowerPoint, Keynote, ...).

> aucun

® Q

> 2 jours

Qualité de la prestation évaluée en fin
de session par un questionnaire de satisfaction

PRISES DE PAROLE EN PUBLIC



CONCEVOIR UN SUPPORT

DE PRESENTATION
IMPACTANT

« Sensibilisation aux enjeux, aux obstacles et aux

Exercices ecueils dans la conception d un slide-show

pratiques « Travail des participants sur leurs présentations a
sous l'cell X S . ,

de la caméra partir des apports theoriques sur les regles cles

Relecture, de la conception d’un support visuel impactant :

décryptage
et Cfonse“ts du > Lois de Miller
ermaretn > Message SICAV
( Simple / Imagé / Court / Animé / Vivant)
BOOSTEZ VOTRE IMPACT
EN PRESENTATION !
A partir d’'une mise en situation et du diagnostic
fait par le formateur, travail des participants
) autour des axes suivants :
Exercices
pratiques
sous I'ceil
de la caméra « RENFORCER LIMPACT DU LANGAGE DU CORPS
Relecture,
décryptage > Eliminer les parasites visuels
et conseils du ,
formateur. > Occuper l'espace

> Etablir un pont de communication avec son
auditoire : body language

> Capter Il'attention par le regard

« CAPTIVER PAR LEXPRESSION ORALE
> Améliorer son élocution et gérer son souffle
> Rompre la monotonie : scansion

> Rythmer et dynamiser son propos :
variation prosodique

> Utiliser 'arme du silence

« ETABLIR UNE VERITABLE SYNERGIE
ENTRE SUPPORTS VISUELS
ET MESSAGE ORAL

> Silence visuel et silence sonore

> Trucs et astuces en présentation
(touche « N »..)

PRISES DE PAROLE EN PUBLIC

PROGRAMME

INTRA-ENTREPRISE,
GROUPE OU INDIVIDUEL :

Nous consulter pour
un montage sur-mesure

info@personnalite.fr

33 (0)1 46 O5 44 66

LIVRABLES

Seéquences individuelles filmées
Mémos, vidéos pédagogiques

Nos formations se déploient
également en distanciel et
en plusieurs langues :
nous consulter



LE MEDIA ACTING®

METHODE PEDAGOGIQUE DEPOSEE

Le Media-acting® est la methode
exclusive de Personnalite, qui
structure I'animation de toutes
nos formations.

Fruit de la recherche universitaire,

le conduisant sur le chemin

de °
..
..
Il devient acteur de sa progression par o’
. . . . ’e [ ]
les multiples mises en situation quiil .°
realise, J
[ ]
[
L'action enregistrée est systéma- o

tiqguement débriefée par nos for-  *

mateurs-experts, issus d'univers ¢

professionnels decales. .

Cette methode du o
(80% de pratique

pour 20% de theorie) peut étre

declinee en 6 langues
differentes : francais, anglais,
allemand, italien, espagnol ou
arabe.

LE MEDIA ACTING®



45 EXPERTS

MULTICULTURELS

([ ]
DEPLOIEMENT DE NOS FORMATIONS
EN 6 LANGUES DIFFERENTES

45 personnalités expertes dans des
domaines d’activité aussi pointus que
variés, des univers aux antipodes du
quotidien de nos participants.

lls sont journalistes, comeédiens,
coachs vocaux, anciens negociateurs
du GIGN, boxeurs, pilotes de ligne
ou encore préparateurs de sportifs
de haut niveau, chefs d’orchestre...

Leur mission ? Elargir un territoire,
bousculer des habitudes, faire apprendre
d’'une expérience professionnelle
différente : la leur.

Les meilleurs outils issus de leur univers
professionnel seront mis a la disposition des
participants, qui les utiliseront lors de prises
de parole strategiques, de negociations a fort
enjeu, d'affirmation de leur leadership, de
management de la performance collective...

BOXEURS

Et parce que la credibilite Qe nos formateurs PILOTES DE LIGNE
repose sur leur expertise unique, tous
poursuivent en paralléle leur activité CHEF D ORCHESTRE
professionnelle. NEGOCIATEURS DU GIGN
Une experience sur-mesure, sur le ring, sur PREPARATRICE MENTALE
la scene ou en stud|o\ TV, sous I,oe|l qe la COMEDIENS
camera, qui permet a chacun d’exprimer
sa vraie personnalité : la seule clé pour bien JOURNALISTES
communiquer. ®
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NOS EXPERTS



ILS NOUS FONT
CONFIANCE®

DLL
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* Principaux clients actifs sur 'annee en cours et 'annee precedente

www.personnalite.fr
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PLATINUM

86 RUE DU DOME 92100 BOULOGNE-BILLANCOURT

Qualiopi »

processus certifié

2023
ecovadis

Sustainability
Rating

I M REPUBLIQUE FRANCAISE

La certification qualité a été délivrée au
titre de la catégorie d'action suivante :
ACTIONS DE FORMATION



